
       

 

© 2026 Masuda, Funai, Eifert & Mitchell, Ltd. All rights reserved. 本書は、特定の事実や状況に関する法務ア

ドバイスまたは法的見解に代わるものではありません。本書に含まれる内容は、情報の提供を目的としたもの

です。かかる情報を利用なさる場合は、弁護士にご相談の上、アドバイスに従ってください。本書は、広告物

とみなされることもあります。 

コーポレート／ファイナンス／M&A スナップショット 
2026年 9月 

メダ・チダンバラム 
 

M&A取引におけるクロージング後の紛争の増加 
Rise of Post-Closing M&A Disputes 

 

M&A取引、とりわけ取引価額が 10億米ドル未満のミドルマーケット案件において、クロージング

後の紛争がますます重大な懸念事項となっています。取引スキームが複雑化し、企業価値の評価

やリスク配分に関する問題の解決をクロージング後に先送りする仕組みが多用されるにつれ、クロ

ージング後に当事者間で見解の相違が生じる可能性も高まります。最近の業界報告によると、アー

ンアウト、運転資本調整、その他のクロージング後の義務に関する紛争が最も多く、特に、契約締

結またはクロージングを迅速に進めるため、潜在的な問題に関する協議を後回しにした場合に顕

著です。また、表明保証も引き続き、クロージング後の請求が生じる主な要因となっています。 

 

近年の経済情勢、規制環境および地政学的状況の変化も、紛争の増加に影響を及ぼしていま

す。買収契約では、アーンアウト、条件付支払い、業績連動型の指標、その他リスクをクロージング

後の期間へ移転する手法への依存が強まっています。当事者間で、会計処理方法、クロージング

後の事業運営、または支払額の算定に用いる指標について異なる認識や期待がある場合、これら

の条項は特に深刻な争点となり得ます。プライベート・エクイティ取引では、取引日程の短縮や性急

なデュー・ディリジェンスにより、懸念事項が契約締結前に十分に解決されないまま、クロージング

後の当事者関係へ持ち越される可能性があるため、こうした問題が特に生じやすいといえます。 

 

このような傾向を踏まえ、当事者は、慎重なデュー・ディリジェンスならびに補償条項およびクロ

ージング後の各種条項の明確かつ精緻な起草を重視すべきです。アーンアウトの明確な算定方法、

詳細な運転資本調整手続、明確に定義された表明保証、およびクロージング前の交渉による包括

的な紛争解決手続を定めることで、将来の紛争発生の可能性を大幅に低減できます。買主および

売主は、取引プロセスの早い段階でクロージング後に不確実性が生じ得る事項を特定し、法律顧

問と連携して、リスク配分条項が当事者双方の意図および期待を正確に反映するよう徹底する必

要があります。取引価値を維持し、多額の費用を伴うクロージング後の紛争を回避するうえで、事前

の計画と慎重な契約条項の起草は、引き続き重要な手段となります。 
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Rise of Post-Closing M&A Disputes 
 

Post-closing disputes are becoming an increasingly significant concern in M&A transactions, particularly in 

middle-market deals valued at less than $1 billion. As deal structures become more complex and parties 

increasingly rely on mechanisms that defer valuation or risk-allocation issues until after closing, the 

potential for post-closing disagreement grows. Recent industry reports indicate that disputes involving 

earnouts, working capital adjustments and other post-closing obligations are the most common, especially 

where parties defer discussions about potential issues to facilitate a quicker signing or closing process. 

Representations and warranties also remain a frequent source of post-closing claims.  

Recent economic, regulatory, and geopolitical shifts also contribute to increased disputes. Purchase 

agreements increasingly rely on earnouts, contingent payments, performance-based metrics, and other 

means that shift risk into the post-closing period. These provisions can become particularly contentious 

when the parties have different expectations regarding accounting methodologies, post-closing 

operations, or metrics used to determine payments. Private equity transactions can be particularly 

susceptible to these issues, as compressed deal timelines and expedited diligence processes can result in 

unresolved concerns being carried forward into the post-closing relationship rather than fully addressed 

before signing.  

Given these trends, parties should prioritize careful diligence and precise drafting of indemnity clauses and 

post-closing provisions. Clear earnout calculations, detailed working capital adjustment processes, well-

defined representations and warranties, and comprehensive dispute-resolution procedures negotiated 

pre-closing can significantly reduce the likelihood of future conflict. Buyers and sellers should identify 

potential areas of post-closing uncertainty early in the transaction process and work with counsel to ensure 

that risk allocation provisions accurately reflect the parties' expectations. Proactive planning and 

thoughtful drafting remain important tools for maintaining deal value and avoiding costly post-closing 

disputes.  

 


